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La combinaison des technologies d’encodage puce les plus 

performantes, issues de partenariats stratégiques et de l’exper-

tise Evolis en matière de personnalisation de cartes plastiques 

décentralisée, donne naissance à une offre extrêmement flexi-

ble, destinée à l’ensemble des sociétés émettrices de cartes. Elle 

simplifie la mise en œuvre de solutions d’émis-

sion instantanée, en agence ou sur les lieux 

de vente, au plus près du porteur.

Au-delà de tous les bénéfices engendrés 

par l’émission décentralisée des cartes, 

la flexibilité de l’offre Evolis autorise 

de nouvelles approches commerciales, 

la vente de services immédiatement dispo-

nibles au guichet (carte de remplacement, carte 

cadeaux, carte co-brandée, autorisation et activation 

du paiement par téléphone mobile), ainsi que la mise 

en œuvre de programmes de fidélisation des clients. Dans un 

contexte de généralisation du modèle ‘instant issuing’, de 

nombreux intégrateurs spécialisés et de nombreux établisse-

ments financiers font confiance aux solutions Evolis pour la 

personnalisation de leurs cartes. Retour sur une année 2008 

particulièrement riche en termes d’instant issuing.

Turquie : Evolis personnalise les cartes de 
crédit multi applicatives, EMV sans contact, 

déployées par la Bank Asya : l’instant 
issuing est aux portes de l’Europe.

En Turquie, les clients de la Bank Asya peuvent désormais 

retirer, directement en agence, la carte bancaire, hautement 

sophistiquée, «Asyacard  DIT». Cette carte, personnalisée en 

agence par les solutions Evolis est conforme aux standards 

MasterCard PayPass. Elle permet au porteur de réaliser ses 

achats auprès de plus de 100,000 points de ventes équipés, 

mais également d’accéder au réseau de transport public. 

Cette solution, mise en œuvre avec la Bank Asya, la société 

Mastercard et l’éditeur de logiciel de transactions de paie-

ment, Smartsoft, acteurs de renom du marché de la 

monétique, autorise la personnalisation graphique 

et électrique de la carte sans avoir recours à 

l’embossage ni à l’identing. 

Le code PAN, les CVC ainsi que les autres don-

nées relatives au porteur, traditionnellement 

personnalisées via des systèmes mécaniques 

très onéreux, sont désormais imprimés directe-

ment sur la surface de la carte grâce à la solution 

Evolis Dualys. Intégrant également un encodeur 

carte à puce dual (contact et sans contact), la Dualys permet, 

en une minute, et en une seule passe, de produire une carte 

entièrement compatible avec les exigences MasterCard les plus 

récentes.

D’un coût extrêmement compétitif par rapport aux solutions 

décentralisées à base d’embossage, la solution Evolis Dualys 

permet de réduire d’un facteur 3 voire 4 le coût de propriété 

des équipements. Les nouveaux types de cartes de paiement 

développés par MasterCard ouvrent de grandes perspectives 

pour les équipements de personnalisation Desktop Evolis qui 

font appel à l’impression par transfert thermique. La com-

binaison de ces nouvelles technologies et des solutions de 

personnalisation Evolis donne l’opportunité aux émetteurs 

de cartes de déployer des solutions décentralisées offrant un 

temps de retour sur investissement , ainsi que des coûts d’ex-

ploitation nettement réduits.

Acteur reconnu dans le domaine des systèmes de personnalisation de cartes, Evolis se 
construit une solide réputation dans le monde de la carte de paiement. En proposant des 
systèmes intégrés permettant à la fois l’encodage des cartes (piste magnétique, puce 
contact et sans contact EMV 2000), l’impression monochrome ou couleur recto-verso, ainsi 
que la personnalisation des téléphones mobiles en mode NFC, Evolis se démarque des 
acteurs traditionnels. 
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Evolis renforce sa présence dans 
le domaine de l'instant issuing

Pebble bancaire Evolis
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Arabie Saoudite : la National Commercial 
Bank (NCB) et la Saudi Fransi Bank 
confient la personnalisation de leurs  

cartes EMV à Evolis.

Pour Evolis, le premier mouvement généralisé vers une 

architecture décentralisée se situe en Corée du Sud. Dans un 

contexte de migration vers des cartes à puce et un processus 

d’autorisation des transactions en ligne, les principaux éta-

blissements du pays ont choisi de délivrer, en 2005, les cartes 

de débit directement en agence. Ainsi, la NACF, l’une des 

premières banques de réseau en Corée, a migré son système 

de production centralisé de cartes à piste magnétique vers un 

système décentralisé, en ligne, de cartes bancaires de type EMV, 

et équipé plusieurs milliers d’agences dans le pays avec des 

solutions de personnalisation Evolis Pebble. Le mouvement ne 

s’arrête pas aux frontières de la Corée du Sud. 

A l’occasion de la migration EMV, la National Commercial 

Bank (NCB) d’Arabie Saoudite, a choisi, en 2006, les solutions 

Evolis pour personnaliser ses cartes bancaires en agence. 

Satisfaite de la qualité et des performances de la solution 

Evolis Pebble, NCB a récemment acquis un second lot afin de 

poursuivre l’équipement de ses agences.

Plus récemment, la banque Saudi Fransi s’est équipée de 

solutions de personnalisation Evolis Dualys, dotées d’enco-

deur magnétique et puce contact à la norme EMV2000. Les 

solutions Dualys connectées à une solution d’instant issuing, 

sont conçues pour être déployées en agence, et prévoient de 

produire les nouvelles cartes EMV issues de la migration des 

systèmes de Saudi Fransi. 

Dans une ère définitivement orientée vers la personnalisa-

tion à la demande, la société Evolis s’impose de plus en plus 

comme un acteur incontournable du marché de l’instant 

issuing. Evolis comptera, à fin 2008, plus de 10,000 points 

de personnalisation équipés de solutions Pebble ou Dualys, 

dédiées à la production de cartes de paiement. Les principaux 

projets menés en coopération avec les établissements finan-

ciers et leurs intégrateurs systèmes démontrent la capacité 

d’adaptation des produits Evolis ainsi que la grande réactivité 

de l’entreprise pour développer des produits sur mesure. 
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A ACTUALITÉS.indd   7 20/10/08   9:25:18




